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CURSO DE VISITADOR MÉDICO

436,00 € - 589,00 €
El Visitador Médico es un profesional vinculado al área de la Salud, y es el encargado de realizar
diferentes visitas a los centros de Salud, etc. informándoles en cada momento sobre nuevos
productos y medicamentos. En la actualidad el papel del Visitador Médico a despertado gran
interés ya que es un trabajo muy gratificante y posibilita incrementar la experiencia profesional
debido a que es un sector en el que las innovaciones son frecuentes y se necesita una
formación constante para conseguir logros. Con el presente Curso de Visitador Médico se
pretende dar una visión del trabajo realizado en la visita médica y farmacéutica, ya que la
necesidad de incorporación laboral en este sector es notable.

Categorías: Cursos online, Sanidad dietética y nutrición |

INFORMACIÓN

Duración 300 h

https://inafe.es/categoria-curso/cursos-online/
https://inafe.es/categoria-curso/cursos-online/sanidad-dietetica-y-nutricion/
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Modalidad Online

Docencia TUTOR PERSONAL

Prácticas GESTIÓN DE PRÁCTICAS EN EMPRESAS

Método de pago FINANCIACIÓN SIN INTERESES

Centro de empleo AGENCIA DE COLOCACIÓN

Formación acreditada CENTRO ACREDITADO POR EL SEPE

Precio Particular, Empresa

DESCRIPCIÓN DEL PRODUCTO

UNIDAD DIDÁCTICA 1. ¿QUÉ ES UN VISITADOR MÉDICO?

Definición y funciones1.
Requisitos básicos2.
Perfiles para la visita médica3.
Características de la profesión de visitador médico4.
Organismos y legislación para la regulación del visitador médico5.

UNIDAD DIDÁCTICA 2. HISTOLOGÍA, ANATOMÍA Y FISIOLOGÍA DEL CUERPO HUMANO

Nivel químico de organización1.
Histología2.
Anatomía y fisiología3.
Sistema nervioso4.
Sistema osteomuscular5.
Aparato digestivo6.
Sistema circulatorio7.
Aparato respiratorio8.
El sistema renal. Aparato urinario9.
El sistema endocrino. Órganos de reproducción10.
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UNIDAD DIDÁCTICA 3. PATOLOGÍAS

La salud y la enfermedad1.
Patologías en el sistema nervioso2.
Patologías en el sistema osteomuscular y el aparato digestivo3.
Patologías en el sistema cardiovascular y circulatorio4.
Patologías en el sistema respiratorio, renal, urogenital y endocrino5.

UNIDAD DIDÁCTICA 4. MICROBIOLOGÍA Y BIOTECNOLOGÍA

Microbiología1.
Biotecnología2.

UNIDAD DIDÁCTICA 5. FARMACOLOGÍA

Conceptos generales de farmacología1.
La interacción fármaco-receptor2.
Fases en la administración de un fármaco3.
Dosificación de un fármaco4.

UNIDAD DIDÁCTICA 6. LA INDUSTRIA FARMACÉUTICA. LA VISITA MÉDICA Y EL MARKETING
FARMACÉUTICO

La industria farmacéutica1.
La visita médica2.
Introducción al marketing3.
Marketing farmacéutico4.
Terminología médica básica5.

UNIDAD DIDÁCTICA 7. HABILIDADES COMUNICATIVAS Y TÉCNICAS DE VENTA DEL
VISITADOR MÉDICO

Introducción1.
Teorías de la venta2.
Características del buen vendedor/a3.
Los conocimientos del vendedor/a4.
Comunicación verbal en la venta5.
Comunicación no verbal6.
Técnicas y procesos de negociación7.
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Fases del proceso de venta8.


