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IMETITUTS HACIONAL BN FORMACION ¥ EMPLES

COMT15 GESTION DE VIDEOVISITAS COMERCIALES

180,00 € - 250,00 €

Este curso COMT15 Gestion de Videovisitas Comerciales pertenece a la Familia Profesional de
Comercio y Marketing. Con este curso COMT15 Gestién de Videovisitas Comerciales el
alumnado obtendrd las herramientas necesarias para adaptar las videovisitas comerciales al
nuevo contexto de la digitalizacién.

Categorias: Administracién y Gestién, Administracién y Oficinas, Certificados de Profesionalidad Online,
Comercio Gestidon de Compras y Control de Almacén, Comercio Internacional, Comercio y Marketing,
Cursos online, Logistica Comercial y Gestién del Transporte |

INFORMACION
Duracion 20 h
Modalidad Online
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[A]INAFE

Docencia TUTOR PERSONAL

Practicas GESTION DE PRACTICAS EN EMPRESAS
Método de pago FINANCIACION SIN INTERESES

Centro de empleo AGENCIA DE COLOCACION

Formacion acreditada CENTRO ACREDITADO POR EL SEPE

DESCRIPCION DEL PRODUCTO

UNIDAD DIDACTICA 1. GESTION DE VIDEOVISITAS COMERCIALES

1. Contextualizaciéon de los nuevos escenarios de transformacion en ventas
2. - Técnicas para preparar la mente en positivo
3. - COémo actuar en ventas en entornos VUCA
4. - Gestion de las herramientas digitales
5. Andlisis del cliente como eje principal de la estrategia de ventas
6. - Analisis del tipo de cliente que podemos encontrar en este nuevo escenario de ventas.
7. - COmo conseguir concertar una entrevista comercial
8. - Elementos estratégicos de una llamada telefénica
9. Gestidn eficaz de las videovisitas comerciales
10. - Objetivos que se pretenden conseguir
11. - Soluciones tecnolégicas al servicio de la actividad comercial
12. - El afrontamiento de los retos de una videollamada comercial
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