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COMTO086PO TECNICAS DE TASACION DE VEHICULOS DE SEGUNDA MANO Y
OCASION
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180,00 € - 250,00 €

Categorias: Administracion y Gestién, Administracién y Oficinas, Certificados de Profesionalidad,
Certificados de Profesionalidad Online, Cursos online |

INFORMACION
Duracién 8h
Modalidad Online
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Docencia TUTOR PERSONAL

Practicas GESTION DE PRACTICAS EN EMPRESAS
Método de pago FINANCIACION SIN INTERESES

Centro de empleo AGENCIA DE COLOCACION

Formacion acreditada CENTRO ACREDITADO POR EL SEPE

DESCRIPCION DEL PRODUCTO

UNIDAD DIDACTICA 1. EL PROCESO DE TASAR UN VEHICULO.

1. Concepto de tasacion o valoracién.
2. Actividad profesional de tasador.

UNIDAD DIDACTICA 2. PROCEDIMIENTOS DE CALIDAD EN LA TASACION.

1. Estructuracion de los distintos procesos de la tasacién para conseguir un nivel éptimo de
calidad.

UNIDAD DIDACTICA 3. EL VALOR DE MERCADO.

1. {Cuanto cuesta un bien usado?
2. ¢Cual es el valor de un producto de “segunda mano”?

UNIDAD DIDACTICA 4 ANALISIS DEL VEHICULO.
1. Peritacion: analisis de dafos del vehiculo.

UNIDAD DIDACTICA 5. PRESENTACION DEL PRECIO DE COMPRA Y NEGOCIACION CON EL
CLIENTE.

1. Riesgos en la operacién comercial.
2. Expectativas y satisfaccion del cliente.
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