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IMITITUTE HACIONAL BE FORMACION ¥ EMFLIS

COMTO083PO - MERCHANDISING Y VENTA EN PANADERIAS

180,00 € - 250,00 €

Categorias: Certificados de Profesionalidad, Certificados de Profesionalidad Online, Comercio y
Marketing |

INFORMACION
Duracion 20 h
Modalidad Online
Docencia TUTOR PERSONAL
Practicas GESTION DE PRACTICAS EN EMPRESAS
Método de pago FINANCIACION SIN INTERESES
Centro de empleo AGENCIA DE COLOCACION
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Formacion acreditada CENTRO ACREDITADO POR EL SEPE

DESCRIPCION DEL PRODUCTO

UNIDAD DIDACTICA 1 PRINCIPIOS FUNDAMENTALES DE LA VENTA PERSONAL

1. El vendedor de panaderia: funciones esenciales.
2. El vendedor de panaderia: perfil psicolégico y caracteristicas.

UNIDAD DIDACTICA 2 TEORIA DE LA VENTA: FORMULISTA, ESTIMULO/RESPUESTA,
NECESIDAD/SATISFACCION E INTERACCION

1. Estrategia de la venta en panaderia: Tacticas y Fases.
2. La motivacién de la compra del producto.
3. Simulaciéon de ventas.

UNIDAD DIDACTICA 3. EXPOSICION DEL PRODUCTO: COMBINACION DE FORMAS, TAMANO...

1. Practica en la exposicion. Orientacién adecuada de los productos.
2. Empaquetado y embolsado de productos.

UNIDAD DIDACTICA 4. DISPOSICION EXTERIOR E INTERIOR
UNIDAD DIDACTICA 5. GESTION DEL SURTIDO

1. Importancia de la confeccién de pedidos.
2. Rotacién adecuada de los productos para reducir las mermas.

UNIDAD DIDACTICA 6. ANIMACION DEL PUNTO DE VENTA
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