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COMTO080PO SELECCION Y FORMACION DEL EQUIPO COMERCIAL

180,00 € - 250,00 €

Categorias: Certificados de Profesionalidad, Certificados de Profesionalidad Online, Comercio y

Marketing |

INFORMACION

Duracion
Modalidad
Docencia
Practicas

Método de pago
Centro de empleo

Formacion acreditada

(6V)

5h

Online

TUTOR PERSONAL

GESTION DE PRACTICAS EN EMPRESAS
FINANCIACION SIN INTERESES
AGENCIA DE COLOCACION

CENTRO ACREDITADO POR EL SEPE
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https://inafe.es/categoria-curso/certificados-de-profesionalidad/
https://inafe.es/categoria-curso/certificados-de-profesionalidad/certificados-de-profesionalidad-online/
https://inafe.es/categoria-curso/certificados-de-profesionalidad/certificados-de-profesionalidad-online/comercio-y-marketing/
https://inafe.es/categoria-curso/certificados-de-profesionalidad/certificados-de-profesionalidad-online/comercio-y-marketing/
https://inafe.es/duracion/35-h/
https://inafe.es/modalidad/online/
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DESCRIPCION DEL PRODUCTO
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UNIDAD DIDACTICA 1. EL EQUIPO COMERCIAL DENTRO DE LA EMPRESA.
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Organigrama de la empresa.

Gestidén del Equipo comercial o fuerza de ventas.
Descripcién de los puestos de trabajo.
Profesiograma de los puestos de trabajo.

Planes de carrera.

UNIDAD DIDACTICA 2. SELECCION DEL EQUIPO COMERCIAL.
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UNIDAD DIDACTICA 3. FORMACION DEL EQUIPO COMERCIAL.
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Clasificacion de las candidaturas.
Seleccién de curriculums.
Estrategias y tipos de entrevistas.
Analisis de los candidatos.
Comprobacién de referencias.

Plan de formacién del departamento comercial.
Formacién en captacion.

Formacién en fidelizacion.

Formacién en recursos para el trato con clientes.
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