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COMTO042PO GESTION DE COMPRAS Y PROVEDORES

180,00 € - 250,00 €

Este Curso COMT042PO GESTION DE COMPRAS Y PROVEDORES le ofrece una formacién
especializada en la materia dentro de la Familia Profesional de Artes graficas. Con este CURSO
COMT042PO GESTION DE COMPRAS Y PROVEDORES el alumno sera capaz de desenvolverse
dentro del Sector y realizar 6ptimamente la gestién de compras asegurando el abastecimiento y
el margen de rentabilidad, asi como analizar las relaciones de la funcién de compras con la
administracion, el marketing y, especialmente, con la logistica.

Categorias: Certificados de Profesionalidad, Certificados de Profesionalidad Online, Comercio y
Marketing |

INFORMACION
Duracion 20 h
Modalidad nline
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Docencia TUTOR PERSONAL

Practicas GESTION DE PRACTICAS EN EMPRESAS
Método de pago FINANCIACION SIN INTERESES

Centro de empleo AGENCIA DE COLOCACION

Formacion acreditada CENTRO ACREDITADO POR EL SEPE

DESCRIPCION DEL PRODUCTO

UNIDAD DIDACTICA 1. ORGANIZACION DEL DEPARTAMENTO DE COMPRAS

NoukwneE

La funcién de compras

Objetivos de aprovisionamiento

Relacién con otras areas implicadas

Enlace con almacenes

Obtencién de beneficios econémicos a través de compras
Economias de escala

Centrales de compra, grandes y pequenas superficies

UNIDAD DIDACTICA 2. SELECCION Y EVALUACION. EVALUACION DE OFERTAS

NoukwneE

Evaluacién y selecciéon de proveedores

La negociaciéon comercial: condiciones de compra y formas de pago
Analisis de las ofertas presentadas

La competencia

Incidencia del coste en el precio de venta

El margen

La demanda de compra

UNIDAD DIDACTICA 3. CONTROL DE GESTION EN COMPRAS

i

Estacionalidad, variabilidad y dispersion
Sistemas de informacién y comunicacién
Sistemas de previsién

Métodos de gestion de stocks
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Emision y sequimiento de pedidos

La cumplimentacién del pedido

La compra especulativa

Ampliacién de la oferta ante el mercado europeo
Incidencia de la armonizacién fiscal

10. Centrales de compra transnacionales

11. La auditoria de las operaciones comerciales

© 0 N et

UNIDAD DIDACTICA 4. PREPARACION Y EVALUACION DE OFERTAS Y PROMOCIONES

1. Promociones

2. Ofertas

3. Tratamiento de rappeles

4. Descuentos y bonificaciones

UNIDAD DIDACTICA 5. SEGUIMIENTO COMPRAS

Incidencias en facturacion

Andlisis financieros de las operaciones comerciales
Incidencias en la recepcién

Retrasos en la entrega

Diferencias cuantitativas

Alteraciones cualitativas

Condiciones de entrega

NouswNE

UNIDAD DIDACTICA 6. HABILIDADES NECESARIAS EN EL PROCESO NEGOCIADOR

Autocontrol

Autoestima

Asertividad

Empatia

Persuasién

Comunicacién efectiva en situaciones de conflicto
Etapas del proceso Negociador

Estrategias y Técnicas de negociacion

N URAEWNE
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