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COMTO030PO MERCHANDISING Y VENTA EN LAS SECCIONES DE PRODUCTOS
FRESCOS EN SUPERMERCADOS

180,00 € - 250,00 €

Este Curso COMT030PO MERCHANDISING Y VENTA EN LAS SECCIONES DE PRODUCTOS
FRESCOS EN SUPERMERCADOS le ofrece una formacién especializada en la materia dentro de la
Familia Profesional de Comercio y marketing. Con este CURSO COMT030PO MERCHANDISING Y
VENTA EN LAS SECCIONES DE PRODUCTOS FRESCOS EN SUPERMERCADOS el alumno sera
capaz de ldentificar los productos, herramientas y principales caracteristicas de las diferentes
secciones de los supermercados, asi como el tratamiento y la conservacién adecuada de la
mercancia. También aplicar las técnicas de merchandising en la exposicidén de los productos en
el lugar de venta, y promover y motivar en el adecuado tratamiento de los productos y en la
atencién al cliente.

Categorias: Artes Gréficas, Certificados de Profesionalidad, Certificados de Profesionalidad Online,
Comercio y Marketing |
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INFORMACION

Duracion 16 h

Modalidad Online

Docencia TUTOR PERSONAL

Practicas GESTION DE PRACTICAS EN EMPRESAS
Método de pago FINANCIACION SIN INTERESES

Centro de empleo AGENCIA DE COLOCACION

Formacion acreditada CENTRO ACREDITADO POR EL SEPE

DESCRIPCION DEL PRODUCTO

UNIDAD DIDACTICA 1. CONOCIMIENTO DE LA SECCION

1. Tipos de productos, procedencias, calidad.

2. Alteraciones y conservacion.

3. Maquinaria, herramientas y utillaje propio del sector.
4. Preparacion del producto para la venta.

UNIDAD DIDACTICA 2. IMPORTANCIA DE LA CONFECCION DE PEDIDOS Y LA ROTACION
ADECUADA DE LOS PRODUCTOS PARA REDUCIR LAS MERMAS

UNIDAD DIDACTICA 3. EXPOSICION DEL PRODUCTO: COMBINACION DE COLORES,
TAMANO...

1. Préactica en la exposicién. Orientacién adecuada de los productos.
2. Etiquetado de productos

UNIDAD DIDACTICA 4. LA ATENCION AL CLIENTE

1. Recursos para la argumentacién de la venta.
2. Venta cruzada.

Pagina: 2


https://inafe.es/duracion/16-h/
https://inafe.es/modalidad/online/

959 830 780 / 640 798 742

INAFE

IMETITUTS RACIONAL BE FORMACION ¥ EMPLES

Pagina: 3



