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IMETITUTS HACIONAL BN FORMACION ¥ EMPLES

ADGG24 GESTION INFORMATIZADA DE VENTAS CON PROGRAMA DE GESTION
INTEGRADO

180,00 € - 250,00 €

Este curso ADGG24 Gestion Informatizada de Ventas con Programa de Gestidn Integrado es una
formacion especializada perteneciente al area de la Gestion de la Informaciéon y Comunicacién.
Con este curso ADGG24 Gestion Informatizada de Ventas con Programa de Gestién Integrado el
alumno aumentard sus capacidades a la hora de usar programas de gestion integral de la
empresa con la finalidad de optimizar los procesos de venta, su gestidon y todos aquellos
elementos relacionados con las ventas de la empresa.

Categorias: Administracién y Gestién, Administracién y Oficinas, Certificados de Profesionalidad Online,

Cursos online |

INFORMACION
Duracion 50 h
Modalidad Online
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Docencia TUTOR PERSONAL

Practicas GESTION DE PRACTICAS EN EMPRESAS
Método de pago FINANCIACION SIN INTERESES

Centro de empleo AGENCIA DE COLOCACION

Formacion acreditada CENTRO ACREDITADO POR EL SEPE

DESCRIPCION DEL PRODUCTO

UNIDAD DIDACTICA 1. GESTION INFORMATIZADA DE VENTAS CON PROGRAMA DE GESTION
INTEGRADO

Introduccién en el sistema de gestién de los archivos maestros necesarios.

- Aprendizaje para introducir los maestros de Clientes y proveedores.

- Aprendizaje para introducir los maestros de Articulos.

Gestion y creaciéon de presupuestos, pedidos, albaranes y facturas con el programa de gestién
integrada.

5. - Gestion de los distintos listados que nos ofrece la aplicacion.

6. - Realizacién de consultas dentro de las ventas.

7. Planificacién de una previsidon de compras y ventas a futuro.

8

9

S\

. - Preparacion de un analisis de costes de los productos.
. - Célculo de ratios comerciales y econémicos.
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